גיאוגרפיה  כלכלית  בעולם  משתנה  -  ערן  דוד  חדד, מקיף  ח' + י'  ראשל"צ

מבוא   -  תמורות  בכלכלה  העולמית  מאז  סוף  מלחמת  העולם  השנייה:

1. התקופה  שמסוף  מלחמת  העולם  השניה  ועד  סוף  שנות  ה 60 – תקופה  של  צמחיה  כלכלית  רצופה  ומהירה  בהנהגת  ארה"ב.   השיגשוג  והצמיחה  הכלכלית  התאפשרה  בשל  התרחבות  וגידול  בצריכה  ויותר  ביקוש  למוצרי  צריכה  הן  באירופה  שהשתקמה  לאחר  ההרס  של  מלחמת  העולם  השניה,  והן  בארה"ב  שהתאוששה  מהמשבר  הכלכלי  של  שנות  ה  30. הסיבות  לגידול  בביקוש  למוצרי  צריכה  היו:

· גידול  באוכלוסייה  בשל  עליה  בשיעור  הילודה.

· גידול  בייצור  ובתפוקה  של  העובדים.
· גידול  בהכנסות  של  העובדים  וברמת  הרווחה  של  העובדים  -  כך  היה  להם  יותר  כסף  לרכוש  מוצרים  שונים. 
2. מסוף  שנות  ה  60  ועד  תחילת  שנות  ה  80  -  הכלכלה  העולמית  עברה  ממצב  של  צמיחה  מהירה  למצב  של  חוסר  יציבות,  צמיחה  איטית,  עליה  באינפלציה  ואבטלה -  כלומר  תקופה  של  נסיגה  כלכלית.  שיעורי  האבטלה  במדינות  המערב  הגיעו  בראשית  שנות  ה  80  לשיא,  והתל"ג העולמי  ירד.  המשבר  הכלכלי  העולמי  פרץ  בעקבות  משבר  האנרגיה  העולמי  של  שנת  1973.  המשבר  הכלכלי  בתקופה  זו  נוצר  בשל  העובדה  שבאותן  שנים  הייצור  היה  גדול  בהרבה  מהביקוש  ומהצריכה.  נוצר  עודף  של  מוצרים.  הסיבות  שהביאו  לתקופת  "ייצור  יתר"  (עודף  ייצור)  היו:

· ירידה  בשיעורי  ילודה  ובגידול  האוכלוסייה  בארצות  המערב.

· הצטרפות  של  יצרנים  חדשים  למערכת  הייצור  העולמית  -  הצטרפותה  של  יפן  ושל  מדינות  עולם  שלישי.  כלומר  מספר  המדינות  המייצרות  עלה.  המונופול  של  אירופה  וארה"ב  נעלם  וגברה  התחרות  הבינלאומית  על  שווקים.

3. משנת  1984  עד  1990  החלה  הכלכלה  העולמית  להתאושש  -  ירידה  בשיעורי  האבטלה  והאינפלציה  ועליה  בתל"ג  של  המדינות.  בלטה  הצמיחה  הכלכלית  של  מדינות  דרום  מזרח  אסיה  (טיוואן,  קוריאה,  סינגפור). בעקבות  מלחמת  המפרץ  ופירוקה  של  ברה"מ  בשנת  1990  הכלכלה  העולמית  נכנסה  לכמה  שנים  של  האטה  בצמיחה  הכלכלית.

4. בשנת  1997  פרץ  משבר  פיננסי  (כלכלי)  במזרח  ודרום  מזרח  אסיה,  שהתפשט  גם  לאמריקה  הלטינית.  גם  רוסיה  נפגעה.  מדינות  מערב  אירופה  וארה"ב  המפותחות  לא  נפגעו  מהמשבר  בשל  כלכלתן  המפותחת,  המגוונת  והבתר  תעשייתית,  ובשל  יכולתן  של  כלכלות  מתקדמות  אלו  (של  ארה"ב  ומערב  אירופה)  להסתפק  בעלייה  שחלה  בביקוש  הפנימי  בתוך  ארה"ב  ומערב  אירופה  ולהתנתק  זמנית  משווקי  חוץ.

מאפיינים  עיקריים  של  הפעילות  הכלכלית  בעולם:

מאפיין  ראשון  -  גלובליזציה  של  הכלכלה  -  התרכזות  של  הפעילות  הכלכלית  בידי  חברות  רב  לאומיות  (מעבר  מחברות  חד  מפעליות  לחברות  רב  מפעליות).

במונח  גלובליזציה  ("עולמיות")  הכוונה  שהעולם  כולו  נחשב  לזירת  פעילות  כלכלית  אחת,  כאילו  אין  גבולות  /  מחסומים  בין  המדינות.  למונח  גלובליזציה  שתי  משמעויות:
1. העולם  מתכווץ  (הקטנה)  מבחינת  מימד  הזמן  והמרחב  (המרחק)  -  הזמן  שנדרש  לעבור  ממקום  למקום  מתקצר  מאוד.  אם  בעבר  המרחק  הגביל  את  התנועה,  הרי  שהיום  כבר  אין  הגבלה.
2. תנועה  של  סחורות,  מוצרים,  הון,  ידע  ואנשים  (עובדים)  ממדינה  למדינה  ומיבשת  ליבשת  כאילו  אין  גבולות  -  פעילות  חברות  רב  לאומיות.

כתוצאה  מתופעת  הגלובליזציה  המרחק  הגיאוגרפי  מאבד  משמעות,  כך  שכל אדם  בעל  הון  מכל  מקום  בעולם  יכול  להיות  בעל  מניות  של  חברה  גדולה  כלשהי  בעולם.  בעלי  המניות  של  החברה  יכולים  להיות  ממקומות  מאוד  רחוקים,  בעוד  שהעובדים  בחברה  וספקי  הסחורות  נמצאים  קרוב  לחברה  או  בתוך  המדינה  בה  פועלת  החברה.

הגלובליזציה  של  הכלכלה  מתאפשרת  בשל  שני  הגורמים  הבאים:

1. התפתחות  התחבורה ושיפור  הנגישות  -  מעגלה  וסוס  של  המאה  19-18  לרכבות,  מטוסים  ומטוסי  סילון  -  קיצור  זמן  התנועה.
2. התפתחות  התקשורת  -  לדוגמא  בעידן  האינטרנט  -  העברת  מידע  במהירות  ומעבר  וירטואלי  של  אנשים  והון.

המונח  "אמריקניזציה"  הוא  מילה  נרדפת  ל"גלובליזציה"  -  השתלטות  והתפשטות  התרבות  האמריקאית  בעולם  כולו  (מזון  -  מקדונלדס  וקוקה  קולה,  לבוש  והנעלה  -  ליוויס  ונייק,  מוזיקה,  סרטים).  העיר  ניו  יורק  מכונה  "התפוח  הגדול"  -  כלומר  מרכז פיננסי-כלכלי  עולמי  ובה  שוכנים  הבנק  העולמי  ומשרדים  של  חברות  רב  לאומיות  ובבורסה  בוולסטריט  נסחרות  חברות  גדולות  מהעולם  כולו.  עליית  התנועות  האיסלאמיות  הקיצוניות  היא  תגובת  נגד  לגלובליזציה  ולאמריקניזציה.

חברה  רב  לאומית  (רב  מפעלית)  -  חברה  כלכלית-תעשייתית  גדולה  שפועלת  גם  מחוץ  לגבולות  המדינה  שממנה  היא  מגיעה.  המשרדים  וההנהלה  הראשית  של  החברה  וגם  יחידות  המחקר  והפיתוח  שלה  ממוקמים  במדינה  המפותחת  (שממנה  היא  מגיעה),  אבל  מפעלי  הייצור  מפוזרים  במדינות  שונות  בעולם  כולל  במדינות  מתפתחות  (עול"ש)  כדי  לנצל  כוח  עבודה  רב  וזול.  דוגמאות  -  פורד,  טויוטה  בענף  המכוניות,  סוני  היפנית,  פיליפס  ההולנדית  וג'נרל  אלקטריק  האמריקאית  בתחום  אלקטרוניקה.

חברה  רב  לאומית  משיגה  יתרונות  כלכליים  שנובעים  מעצם  גודלה  ("יתרון  לגודל"  -  ראה  בהמשך).  ככל  שהיקף  הפעילות  והמכירות  של  החברה  גדולים  יותר,  כך  ההוצאות  היחסיות  של  החברה  על  ייצור  ושיווק  תהיינה  קטנות  יותר,  והרווח  של  החברה  יהיה  גדול  יותר.

במאה  ה  20  החל  תהליך  של  ריכוזיות  בתחומי  כלכלה  שונים  -  חקלאות,  תעשייה,  מסחר  ושירותים.  92%  של  המכוניות  האמריקאיות  יוצרו  בשנת  1982  ע"י  4  חברות  רכב  בלבד.  כרבע  מהמסחר  בארה"ב  נעשה  ע"י  50  רשתות  שיווק. בחקלאות  האמריקאית  יש  תהליך  של  איחוד  חוות  וירידה  במספר  החוות  במקביל  לעלייה  בשטח  הממוצע  של  החווה.  אולם  בארה"ב  בתחום  בגדי  נשים  עדיין  פועלים  מפעלים  קטנים  רבים.  כלכלת  ארה"ב  נשלטת  ע"י חברות  מעטות  אבל  לא  מדובר  על  משק  מונופוליסטי.

התופעה  של  פעילות  חברות  רב  לאומיות  בכלכלת  העולם  גברה  לאחר  מלחמת  העולם  השניה  בשל  הגורמים  הבאים:

1. צמיחת  תעשיות  שבהן  יש  חשיבות  רבה  ל"יתרון  לגודל"  -  לדוגמא  בתעשיית  המכוניות  ובתעשיית  האלקטרוניקה.

2. התפתחות  התחבורה  והתקשורת  גרמה  לכך  שהרגלי  הצריכה,  הטעם  והעדפות  הצרכנים  נעשו  דומים  ברוב  העולם  -  יש  פירסום  למוצרים  ורבים  מעדיפים  מוצר  מסוים.  יש  ניידות  רבה  של  מוצרים.
3. המסחר  הבינלאומי  התפתח  גם  בשל  התפתחות  התחבורה  וגם  בשל  הפחתת ההגבלות  -  הפחתת  חומות  מכס  והגבלות  על  הובלה.  העולם  כולו  הפך  ליחידה  מסחרית  אחת  ("כפר  גלובלי").
4. גידול  במספר  הצרכנים  בעולם  כולו,  יצירת  שווקים  חדשים.

לאחר  מלחמת  העולם  השנייה  חלה  עלייה  במספר  החברות  הרב  לאומיות  הפועלות  בעולם  מפחות  מ  10,000  חברות  ליותר  מ  50,000  חברות  כיום.  אירגון  העבודה  העולמי  מעריך  כי  100  מיליון  אנשים  בעולם  מועסקים  כיום  ישירות  ע"י  החברות  הרב  לאומיות  -  זה  מהוה  4%  מכוח  העבודה  המועסק  במדינות  מפותחות  ו  12%  מהמועסקים  במדינות  המתפתחות –  כלומר  אחוז  גבוה  יותר  מהאנשים  העובדים  במסגרת  חברות  רב  לאומיות  נמצא  במדינות  העול"ש  -  ניצול  כוח  עבודה  זול  בעול"ש  ע"י  החברות  הרב  לאומיות.

החברות  הרב  לאומיות  ממלאות  תפקיד  מרכזי  במסחר  הבינלאומי  יותר  ממדינות.  החברות  הללו  סוחרות  במוצרים  או  בחלקים  (רכיבים)  או  בחומרי  גלם.  שלב  ההרכבה  נעשה  בדרך  כלל  במדינות  מתפתחות  כדי  לנצל  את  כוח  העבודה  הזול.  שלב  התיכנון  והפיתוח  שדורש  הון  וידע  מבוצע  במדינות  מפותחות.  הפעילות  של  החברות  הרב  לאומיות  מבטאת  את  מגמת  הגלובליזציה  של  הכלכלה  העולמית.  חברות  התעשייה  החלו  לתת  דגש  על  איכות  המוצר  ועל  צורתו  ועיצובו.  החברות  החלו  להשתמש  בטכנולוגיות  ייצור  מתקדמות,  בפרסום  ובשיווק  אגרסיבי  של  מוצריהן.  

למדינות  מערב  אירופה  וארה"ב  היתה  תחרות  קשה  עם  תוצרת  יפנית  והן  התקשו  להתמודד  עם  "ההצלחה  היפנית"  במגוון  מוצרים  -  אופנועים, מכוניות  ומוצרי  אלקטרוניקה  (מצלמות,  וידאו  ומערכות  סטריאו).  לאחר  מלחמת  העולם  השניה הוקם  ביפן  "משרד  המסחר  הבינלאומי  והתעשייה"  ("מיטי")  לשיקום  הכלכלה  היפנית.  המשרד  עודד  הקמת  מפעלי  תעשייה,  ומשנות  ה  70  הושם  דגש על  הייטק. 

האופנועים  היפניים  השתלטו  על  שווקי  המערב,  עד  שבראשית  שנות  ה  80  הפסיקו  בבריטניה  לייצר  אופנועים.  חברת  הונדה  היפנית  הפכה  ליצרנית  האופנועים  הגדולה  בעולם.  חברת  הונדה  היפנית  התמקדה  בהתחלה  בייצור  אופנועים, ולאחר  שהתבססה  עברה  לייצור  מכוניות.

מדינות  המערב  ניסו  להגן  על  התוצרת  המקומית  ולהטיל  הגבלות  על  הייבוא  במטרה  לבלום  את  חדירת  המוצרים  היפניים  המתוחכמים,  האיכותיים  והזולים  יחסית.   הפער  בין  מוצרי  החברות  האירופאיות  לבין  המוצרים  היפניים  הלך  והתרחב,  עד  שהחברות  האירופאיות  הבינו  שכדי  להתמודד  עם  התוצרת  היפנית  יש  לאחד  כוחות  ולעודד  הקמת  תעשייה  כלל  אירופאית  (כדי  לנצל  "יתרון  לגודל").  חברת  "פיליפס"  ההולנדית  לא  הסכימה  לוותר  על  עצמאותה  והתמקדה  בייצור  טלוויזיות  צבעוניות  רבות. "פיליפס"  ההולנדית  לא  הגיעה  לרמת  היעילות  היפנית  ונשארה  פגיעה  בתחרות  על  השוק  העולמי.

כדי  לעמוד  בתחרות  העולמית,  החברות  הרב  לאומיות  החלו  לחתום  על  הסכמים  ובריתות  עם  חברות  ומפעלים  אחרים  מאותה  מדינה  או  ממדינות  אחרות,  כדי  לאפשר  להן  התפשטות  מהירה  וחדירה  לשווקים.
הפעולות  שחברה  רב  לאומית  יכולה  לעשות  על  מנת  לחדור  לשוק  העולמי  עם  "מוצר  עולמי":

1. להשקיע  הון  בטכנולוגיה  מפותחת,  בקידום  מכירות,  בפרסומת  ובהפצה.

2. לבחור  את  סוג  המוצר  ולבחור  עיתוי  מתאים  להופעת  המוצר  בשוק  -  עיתוי  שיקשה  על  חברות  מתחרות  להגיב.
3. לזהות  את  החברות  המתחרות באותו  תחום,  להתמזג  עם   חברה  מתחרה  באותו  תחום  או  לקנות  אותה  ולהשתלט  עליה  -  ע"י  כך  מצמצמים  את  המתחרים.
4. לפעול  להקטנת  הוצאות  הובלה  ולהפחית  חומות  מכס  והגבלות  על  מסחר  בינלאומי.

בתקופה  הנוכחית  מתפשטת  הגלובליזציה  גם  על  מגזר  השירותים  ("כלכלה  שלישונית  ורביעונית").  לדוגמא  ארה"ב  מתגברת  על  הגירעון  במאזן  המסחרי  שלה  בעזרת  הכנסות  ממגוון  שירותים:

· שירותי  תיירות  נכנסת.
· מכירת  שירותי  חינוך  והשכלה  לאזרחי  חוץ.
· הכנסות  ממכירת  סרטים  ותוכניות  טלוויזיה.
· הכנסות  משירותים  רפואיים  ושירותי  ייעוץ.
8  - G  ( 7 – G)  -  כינוי  למדינות  המתועשות  והמפותחות  שמובילות  את  הכלכלה  העולמית  -  ארה"ב,  קנדה,  בריטניה,  גרמניה,  צרפת,  איטליה,  יפן  (רוסיה).

בעולם  פועלות  כיום  מספר  תנועות  שמוחות  ומפגינות  כנגד  מגמת  הגלולביזלציה.  תנועות  האנטי  גלובליזציה  טוענות  את  הדברים  הבאים:
· הגלובליזציה  מגדילה  את  הפער  בין  מדינות  עשירות  לעניות.

· הגלובליזציה  מנצלת  את  המדינות  העניות  החלשות  כדי  להגשים  את  האינטרסים  של  ממשלות  וחברות  כלכליות  במדינות  המפותחות.
· פגיעה בתרבות  המקומית  במדינות  השונות,  לדוגמא  ע"י  התפשטות  התרבות  האמריקאית  (לדוגמא  מקדונלדס  במזון).
· הגלובליזציה  פוגעת  בסביבה,  מבזבזת  את  משאבי  כדור  הארץ  ופוגעת  בזכויות  האדם  במדינות  העול"ש,  בשל  ניצול  נשים  וילדים  ככוח  עבודה  שעות  רבות  בשכר  נמוך.
· יש  לשנות  את  סדר  העדיפות  ולשים  את  ערך  זכויות  האדם  לפני  הערך  כלכלי.

פעילות  חברות  רב  לאומיות  בעולם  השלישי:

פעילות  זו  מבטאת  את  הניצול  של  אזורי  השוליים  ע"י  מדינות  הגלעין  המפותחות  (ע"י  7 – G).   הפעילות  של  החברות  הרב  לאומיות  בעול"ש  מכונה  "ניאוקולוניאליזם  כלכלי"  (אין  כיבוש  צבאי  כמו  שהיה  בתקופת  הקולוניאליזם,  אלא  השתלטות  על  כלכלת  מדינות  העול"ש).  פעילות  החברות  הרב  לאומיות  בעול"ש  מתבטאת  בשלושה  תחומים:

1. השתלטות  על  כל  שלבי  האירגון  והייצור  במטעים  חקלאיים.

2. השתלטות  ובעלות  על  מכרות  של  מחצבים  (חומרי  גלם).
3. הקמת  מפעלי  הרכבה  בתעשיית  אלקטרוניקה  ומכוניות.

המניעים  (סיבות)  לפעילות  חברות  רב  לאומיות  בעול"ש:

1. ניצול  כוח  עבודה  רב  וזול  כדי  לצמצם  את  הוצאות  הייצור  ולהגדיל  את  הרווח.
2. ניצול  אוצרות  טבע  (חומרי  גלם)  כמו  ברזל,  פחם,  נפט,  נחושת,  יהלומים,  זהב,  כסף,  עופרת  וכו'.
3. אפשרות  לרווח  מגידולים  חקלאיים  טרופיים  כמו  קפה,  תה,  קקאו,  קנה  סוכר,  גומי,  שנפוצים  במדינות  עול"ש  עם  אקלים  טרופי,  ושלא  ניתן  לגדל  אותם  באירופה.
4. ניצול  שווקים  גדולים  וחדשים  בעול"ש  לצורך  הגדלת  היקף  המכירות,  וכך  להגדיל  הכנסות  ורווח.
5. ניצול  שטחי  קרקע  זולים  לצורך  הקמת  מפעלים  או  גידולים  חקלאיים.  ע"י  כך  ניתן  לצמצם  הוצאות  ולהגדיל  רווח.

תוצאות  חיוביות  למדינות  העול"ש  מפעילות  החברות  הרב  לאומיות:

1. הקמת  מפעלים  ויצירת  מקומות תעסוקה  חדשים  וע"י  כך  ניתן  לצמצם  אבטלה.  פיתוח  של  התעשייה  המקומית  שיוביל  לפיתוח  כלכלי  ולהעלאת  רמת  החיים  של  התושבים.
2. הכנסת  הון  וטכנולוגיה  מתקדמת. הכנסות  במטבע  זר  למדינה  ממכירת  ושיווק  חומרי  גלם  וגידולים  חקלאיים.
3. פיתוח  של  תשתיות  שונות  כמו  כבישים  ומסילות  ברזל  וערי  נמל.  פיתוח  שכונות  מגורים  ליד  המפעלים.
4. הכשרת  כוח  אדם  מקומי,  הכנסת  מיומנויות  חדשות.  

תוצאות  שליליות  למדינות  העול"ש  מפעילות  חברות  רב  לאומיות:

1. החברות  הרב  לאומיות  פועלות  משיקולי  רווח  ואינטרסים  כלכליים  אישיים,  ולכן  ניצול  העובדים  ופגיעה  בזכויותיהם ושכר  נמוך  לעובדים.
2. פיתוח  נקודתי  שמשרת  את  הצרכים  של  החברות,  ולכן  הפער  הכלכלי  והחברתי  בין  אזורים  שונים  במדינה  הולך  וגדל.
3. חוסר  עצמאות  כלכלית  של  מדינות  העול"ש,  בלימת  יוזמה  מקומית.  מרבית  הפעילות  הכלכלית  היא  בבעלות  חיצונית.  החברות  הרב  לאומיות  עלולות  להתערב  בעניינים  פוליטיים-חברתיים  פנימיים.  הרווח  העיקרי  לא  מושקע  במדינות  העול"ש.  המדינות  המפותחות  הן  אלו  שנהנות  מהרווח  העיקרי.
4. בשל  שימוש  בטכנולוגיה  מתקדמת  ומיכון  משוכלל,  הרי  שלטווח  ארוך  תרומתן  של  החברות  הרב  לאומיות  לתעסוקה  אינה  רבה.  האוכלוסייה  המקומית  סובלת  מחוסר  ידע  והכשרה  ולרובה  קשה  להשתלב  בפעילות  הכלכלית  של  החברה  הרב  לאומית.  לכן,  בשלב  בראשון  החברה  הרב  לאומית  יכולה  להשתמש  בעובדים  מיומנים  ממדינות  אחרות.  שימוש  מוגבר  בטכנולוגיה  מתקדמת  עלול  לצמצם  את  הצורך  בידיים  עובדות  ולגרום  לפיטורי  עובדים  והגדלת  אבטלה.

"יתרון  לגודל"

חברות  תעשייתיות  שואפות  להשיג  יתרון  כלכלי  של  רווח  גדול  בעזרת  הפעולות  הבאות:

· הרחבת  הפעילות  אל  מחוץ  לגבולות  מדינת  "האם"  - כלומר  הפיכה  לחברה  רב  לאומית.

· הגדלת  היקף  המכירות  וההכנסות.  יצירת  שווקים  חדשים.
· איחוד  מפעלים  וריכוז  הפעילות  התעשייתית  או  החקלאית  בידי  חברות  מעטות  וגדולות  במקום  חברות  קטנות  רבות.
הגודל  הרב  מעניק  לחברה  מספר  יתרונות  כלכליים:

· כושר  עמידות  והישרדות  גדול  יותר  בעת  משברים  כלכליים    (לדוגמא  כושר  ההישרדות  של  "תנובה"  לאחר  משבר  הסיליקון  בחלב,  או  חברת  מכוניות  גדולה  שיכלה  לספוג  הפסדים  עקב   פגם  בייצור  של  דגם  מסוים  ויכולת  לפצות  את  הלקוחות). פיזור  הסיכון  בייצור  במקומות  שונים.  לחברה  גדולה  יש  גמישות  ויכולת  לשנות  את  מקום  הייצור  ולהעביר  את  המפעל  למקום  אחר  במקרה  של  בעיה  במקום  מסוים.

· מוניטין  רב  יותר  ולכן  יותר  מכירות  ויותר  הכנסות  בהשוואה  להוצאות ולכן  הרווח  גדול  יותר.  בשל  ההכנסות  הרבות,  ההוצאות  של  החברה  הופכות  למרכיב  קטן  יותר  באופן  יחסי.
· לחברה  גדולה  יש  מקורות  הון  רבים  יותר  (בשל  הכנסות  רבות)  לצורך  מימון  מחקר  ופיתוח  של  מוצר  חדש,  לשיווק  ופירסום.
· תהליך  הייצור  נעשה  יעיל  יותר.  יתרון  מבחינה  אירגונית.  לדוגמא  בארה"ב  בתחום  החקלאות  -  חברות  ענק כמו  חברת  "טנאקו"  שמנהלות  את  כל  השלבים  מהייצור  ועד  השיווק   -  אספקת  זרעים,  דשנים,  עיבוד,  אריזה,  הובלה  ושיווק  -  "מהזרע  עד  הסופרמרקט".
התחומים  בהם  מתבטא  ה"יתרון  לגודל":

א. בחקלאות  -  בארה"ב  חלה  ירידה  במספר  החוות  אבל  חלה  עליה  בגודל  השטח  הממוצע  של  חווה  בשל  תופעת  איחוד  חוות  חקלאיות.  חברות  ענק  קונות  שטחים  מאיכרים  שבבעלותם  חוות  קטנות  ושלא  מסוגלים  לממן  את  ההוצאות  הכספיות  הדרושות  באחזקת  החווה.  בארה"ב  בולטת  השתלטות  של  חברות  ענק  על  החקלאות  שהופכת  להיות  יותר  מסחרית  ("אגרו-ביזנס")  ונעלמת  החקלאות  המשפחתית.  ניהול  החוות  עובר  לידי  חברות  כלכליות  גדולות. שימוש  במכונות  חקלאיות  יעיל  יותר  בשטח  חקלאי  גדול  יותר.  כמו  כן,  בארה"ב  בולטת  פעילות  של  חברות  "מהזרע  עד  הסופרמרקט" -  חברות  ענק כמו  חברת  "טנאקו"  שמנהלות  את  כל  השלבים  מהייצור  ועד  השיווק   -  אספקת  זרעים,  דשנים,  עיבוד,  אריזה,  הובלה  ושיווק.

ב. תעשייה  -  פעילות  חברות  ענק  רב  לאומיות  בתעשיית  המכוניות,  בתעשיית  הפלדה  ובתעשיית  האלקטרוניקה.  תעשיית  המכוניות  בעולם  נשלטת  ברובה  ע"י  15  חברות  רכב  גדולות  (יפניות  -  מיצובישי,  טויוטה,  סובארו,  מזדה,  אמריקאיות  -  פורד,  שברולט,  GMC,  גרמניות  - פולקסווגן,  צרפתיות  - פג'ו,  איטלקיות  - פיאט).  בתעשיית  המכוניות  רק  חברת  ענק  מסוגלת  לממן  את  ההוצאות  הרבות  הדרושות  לפיתוח  דגמים  חדשים.  ככל  שחברת  המכוניות  גדולה  יותר  כך  יש  לה  יתרון  בכל  הקשור  לשיווק,  פרסום  והפצה  ומוניטין  רב  יותר  שמתבטא  במכירות  רבות  יותר  של  דגמי  המכוניות  שלה  ולכן  הכנסות  גדולות  יותר  ורווח  גדול  יותר.  (ניתן  להדגים  את  היתרון  לגודל  גם  בתעשיית  המזון  בארץ  -  חברת  "תנובה"  ו"זוגלובק",  חברת  "קוקה  קולה"  שקנתה  את  "טרה",  האיחוד  בין  "עלית-שטראוס").

ג. בתחבורה  -  אמצעי  הובלה  גדולים  יותר.  שימוש  במיכליות  נפט  ענקיות,  ומהפכת  המכולות  בנמלי  הים  -  שימוש  במכולות  ענקיות  שכל  אחת  מהן  יכולה  להכיל  עשרות  טון  של  סחורה  במקום  להתעסק  בארגזים  קטנים  יותר.  המכולות  מועמסות  ונפרקות  מהאוניות  באמצעות  מנופי  ענק.  ע"י  כך  ההובלה  הימית  נעשית  יעילה,  מהירה  וזולה  יותר  (חיסכון  זמן,  כוח  עבודה  וכסף).

החיסרון הבולט  של  עיקרון  "יתרון  לגודל"  הוא  בכך  שזה  מעודד  פעילות  כלכלית  מונופוליסטית  ופגיעה  בתחרות  (יצרן  בודד  שולט  בשוק  ומכתיב  את  המחיר  ותנאי  המכירה).  כמו  כן,  עלולה  להיווצר  תופעה  של  "חסרונות  לגודל"  -  כלומר  מצב  בו חברה  גדולה  יתר  על  המידה  כך  שיעילות  פעילותה  נפגעת  והוצאות  הייצור  גבוהות  מההכנסות. בענף  התיירות  יכול  להיווצר  מצב  של  חסרונות  לגודל -  כלומר  פיתוח  תיירות  המונית  בלתי  מבוקרת עלולה  להזיק  לסביבה.

מאפיין  שני  -  יחסי  "גלעין"  -  "שוליים"   -  אזורי  "גלעין  כלכלי"  ואזורי  "שוליים  כלכליים"  -  הקשר  בין  מדינות  מפותחות  למתפתחות.

אזורי  "גלעין"  כלכלי  עולמי  -  הכוונה  למדינות  מפותחות  ומתועשות  שמובילות  את  הכלכלה  העולמית  וכוללות  את  מדינות  ה  7 – G  -  ניתן  לאתר  בעולם  שלושה  מוקדי  כוח  כלכלי  והם:  מדינות  מערב אירופה  ו"האיחוד  האירופי"  -  גרמניה,  צרפת,  בריטניה  ואיטליה,  צפון  אמריקה  בהנהגת  ארה"ב  (ניו  יורק  -  "התפוח  הגדול")  וקנדה,  ובמזרח  אסיה  -  יפן.

אזורי  "שוליים  כלכליים"  עולמיים  -  הכוונה  למדינות  מתפתחות  או  נחשלות  ועניות  -  דרום  מזרח  אסיה,  אפריקה  ואמריקה  הדרומית  והלטינית.

ראוי  להדגיש  שהמערכת  הזו  אינה  קבועה  ויש  מעין  דגם  של  פערים  משתנים  (הפער  יכול  לגדול  או  להצטמצם  בין  מדינות  שונות),  ויש  מדינות  שבעבר  נחשבו  עניות  וממש  בשוליים  הכלכליים  אבל  עברו  תהליכי  שינוי  ופיתוח  והתרכבו  יותר  למרכז  ולגלעין.  יש  לציין  את  סין  שעוברת  תהליכי  פיתוח  מואצים  והופכת  ממדינת  שוליים  למדינה  יותר  מרכזית  במערכת  הכלכלית  העולמית במאה  ה  21.

הצמיחה  הכלכלית  צפויה  להימשך  גם  במדינות  מתפתחות  וגם  במדינות  מפותחות  בשל  הצורך  הגובר  בשיפור  רמת  ותנאי  החיים  של  התושבים.  ההיבט  האקולוגי-סביבתי  (רצון  להפחית  את  הפגיעה  בסביבה)  עלול  לאיים  על  המשך  הצמיחה  הכלכלית.  למדינות  מפותחות  יש  יכולת  רבה  וטובה  יותר  ליצור  מוצרים  שפחות  פוגעים  בסביבה,  והטלת  מיסים  גבוהים  על  מוצרים  שפוגעים  בסביבה  תפלה  לרעה  את  המדינות  המתפתחות  והעניות.  הצמיחה  הכלכלית  במאה  ה  21  לא  תתחלק  באופן  שווה  בעולם.

מאפיינים  של  מדינות  ואזורי  גלעין  כלכלי:

1. מדינות  עשירות,  תל"ג  גבוה,  מקורות  הון  רבים  למימון  פיתוחים  שונים  והשקעות.

2. כלכלה  בתר  תעשייתית  -  ריבוי  מועסקים  במגזר  השלישוני  והרביעוני,  כלכלת  שירותים  ברמה  גבוהה,  ירידה  באחוז  המועסקים  בחקלאות  ובתעשייה  מסורתית,  כלכלה  עתירת  הון  וידע  והתחזקות  מעמד  המקצועות  החופשיים,  יותר  מועסקים  בשירותים  אישיים,  פיננסיים  ועסקיים,  דגש  על  טכנולוגיה  ומחקר.
3. רמת  החיים  של  האוכלוסייה  גבוהה  ולכן  יש  לתושבים  יכולת  קניה  של  מוצרים  ושירותים. 
4. טכנולוגיה  מפותחת,  שימוש  במיכון  רב,  תעשייה  מפותחת  ולכן  פחות  מועסקים  במגזר  הראשוני (חקלאות)  והשניוני  (תעשייה).
5. מרכזים  של  מוסדות  בינלאומיים  -  האו"ם  והבנק  העולמי  בניו  יורק,  בית  הדין  הבינלאומי  בהאג  שבהולנד.  
6. מדינות  שמובילות  במסחר  הבינלאומי  ובהן  מצויים  משרדים  והנהלות  של  חברות  רב  לאומיות.  ייצוא  של  מוצרים  מוגמרים.
7. אוכלוסייה  משכילה,  ריבוי  טבעי  נמוך,  מעמד  אישה  גבוה.

האיחוד  האירופי  -  אזור  גלעין  כלכלי

הרעיון  היה  ליצור  שוק  אחד  גדל  ללא  גבולות  שיש  בו  תנועה  חופשית  של  הון, עובדים,  סחורות  ושירותים  בין  המדינות  השונות  החברות  באיחוד.  הצעד  הראשון  והחשוב  לקראת  הגשמת  רעיון  זה  היה  הקמת  "איחוד  הפחם  והפלדה  האירופי"  בשנת  1952  שבו  היו  חברות  הולנד,  צרפת, גרמניה,  בלגיה,  איטליה, לוקסמבורג. מטרת  אירגון  זה  היתה  לנצל  את  הקירבה  הגיאוגרפית  של  המדינות  השונות  החברות  באירגון  לצורך  העברה  חופשית  של  פחם,  ברזל  ועובדים  בין  המדינות  (ממדינה  שיש  לה  עודף   של  ברזל או פחם או  עובדים  אל  מדינה  שחסרה  אותם).

"איחוד  הפחם  והפלדה"  היווה  את  הבסיס  להקמת  האירגון  האירופי  לאנרגיה  אטומית,  והקמת  "השוק האירופי  המשותף"  שעקרונותיו  היו:

· מדיניות  חקלאית  ותחבורתית  משותפת.

· הסרת  ההגבלות  הכספיות  והכמותיות  על  מעבר  סחורות,  הון  ואנשים.
· שיתוף  פעולה  בין  המדינות  בתחום  הפיננסי  (כספי)  כדי  למנוע  זעזועים  במטבע  חוץ.
· הקמת  בנק  אירופי  להשקעות  לצורך  הגדלת  מקורות  מימון  הצמיחה.
· הבטחת  תחרותיות  בתוך  השוק.
בשנת  1967  התאחדו  שלושת  הארגונים  (איחוד  הפחם  והפלדה,  האירגון  לאנרגיה  אטומית  והשוק  האירופי  המשותף)  לאירגון  אחד  שנקרא  "הקהילייה  האירופית".
בשנת  1960  התארגנה  קבוצה  שניה  של  מדינות  והקימה  את  "ארגון  הסחר  החופשי  האירופי"  (אפט"א – European  Free  Trade  Association).  בריטניה  היא  שיזמה  את  הקמת  אירגון  זה  ואליה  הצטרפו  דנמרק,  פינלנד,  נורבגיה,  פורטוגל,  שוויץ,  אוסטריה  ושבדיה.  ארגון  הסחר  החופשי  האירופי  החל  להצטמצם  משום  שמדינות  שונות  כמו  בריטניה,  דנמרק  ופורטוגל   החלו  לעזוב  אותו.  במקביל  התחזק  כוחו  של  ארגון  "הקהילייה  האירופית"  ואליו  הצטרפו  עוד מדינות  כמו  יוון  וספרד.
בשנת  1992  חותמות  החברות  ב"קהילייה  האירופית"  על  אמנת  האיחוד  האירופי  ועד  1995  מתפרק  אירגון  אפט"א  וגם  אוסטריה,  פינלנד  ושבדיה  מצטרפות  לאיחוד  האירופי.  המטרות  העיקריות  של  "האיחוד  האירופי":
· הנהגת  מטבע  אירופי  אחיד  (יורו)  -  המדינות  שבהן  המטבע  הוא  יורו  הן  -  אוסטריה,  איטליה,  אירלנד,  בלגיה,  גרמניה,  הולנד,  ספרד,  לוקסמבורג,  פורטוגל,  צרפת,  ופינלנד. במדינות  בריטניה,  יוון,  שבדיה  ודנמרק  המטבע  אינו  יורו.
· לדאוג  ליותר  שיוויון  בין  המדינות  החברות  באיחוד  ולכן  מתן  סיוע  כלכלי  למדינות  "החלשות"  מבחינה  כלכלית  כמו  אירלנד,  יוון  ופורטוגל.
· הנהגת  מדיניות  כלכלית  משותפת.
· איחוד  חוקים  חברתיים   הנוגעים  לתנאי  העבודה.
· עידוד  שיתוף  הפעולה  בין  הממשלות  בנושאי  חוץ  ובטחון.
יש  לציין  כי  המטרה  העיקרית  שעמדה  מאחורי  הקמת  "האיחוד  האירופי"  היתה  ליצור  מעין  "ארצות  הברית  של  אירופה"  -  כלומר  יצירת  גוש  מדיני  כלכלי  אחד  שיוכל  להתחרות  בהצלחה  מול  שני  הגושים  הכלכליים  האחרים  -  יפן  וארה"ב.  כלומר  ניצול  "היתרון  לגודל"  באיחוד  כוחות.  אוכלוסיית  מדינות  האיחוד  האירופי  גדולה  יותר  מזו  של  ארה"ב  וגדולה  יותר  מזו  של  יפן  ומדינות  טיוואן,  קוריאה  וסינגפור.  השוק  של  מדינות  האיחוד  האירופי  הוא  שוק  ענק.  עוצמתן  הכלכלית  של  מדינות  היורו  משתווה  לזו  של  ארה"ב.  רק  שוק  גדול  כמו  זה  של  "האיחוד  האירופי"  יכול  להעניק  בסיס  לתעשייה  הנהנית  מיתרון  לגודל.

מדינות  מערב  אירופה,  שנכללות  ב"איחוד  האירופי"  עוברות  תהליך  כלכלי  דומה  לזה  שמתרחש  ביפן  ובארה"ב  -  מעבר  לכלכלה  בתר  תעשייתית  -  ירידה  באחוז  המועסקים  במגזר  הראשוני  והשניוני  (ירידה  במספר  מועסקים  בתעשייה  מסורתית  כמו  טקסטיל  ופלדה)  ועליה  באחוז  המועסקים  במגזרי  השירותים  -  במגזר  שלישוני ורביעוני.  מדינה  בתר  תעשייתית  שמה  דגש  יותר  על  ידע,  מחקר  וטכנולוגיות  מתקדמות.  נוצר  מפגש  בין  שתי  טכנולוגיות  -  תקשורת  הקשורה  בהעברת  מידע  מהיר  (אינטרנט)  והמחשב  העוסק  בעיבוד  המידע  (ראה  הרחבה  על  מאפייני  כלכלה  בתר  תעשייתית).

מדינות  עולם  שלישי  (מתפתחות)

בשנות  ה  70  של  המאה  ה 20  חולק  העולם  לשלוש  קבוצות  של  מדינות  -  "העולם  הראשון"  (מדינות  מערביות,  מפותחות  מתועשות  עם  כלכלה  קפיטליסטית  של  משק  חופשי),  מדינות  "העולם השני"  (מדינות  הגוש  הקומוניסטי  בעלות  כלכלה  ריכוזית-סוציאליסטית  בהנהגת  ברה"מ),  ומדינות  "העולם  השלישי"  (מדינות  עניות,  מתפתחות  או  נחשלות,  באפריקה,  באמריקה  הדרומית  ובאסיה).  עם  פירוקה  של  ברה"מ  בשנת  1990  נעלם  הביטוי  "עולם  שני".  משנת  1980  נכנסו  לשימוש  המושגים  "צפון"  (מדינות  העולם  המפותח  והעשיר)  ו"דרום"  (מדינות  העולם  העניות  והמתפתחות).

מאפיינים  עיקריים  משותפים  למדינות  העולם  השלישי:

1. עבר  משותף -  רובן  נשלטו  ע"י  המעצמות  הקולוניאליות,  והשתחררו  מהכיבוש  הקולוניאלי  לאחר  מלחמת  העולם  השנייה. 

2. תל"ג  שנתי  לנפש  נמוך,  מדינות  עניות.

3. ריבוי  טבעי  גבוה  -  שיעורי  ילודה  גבוהים.  בעיית  התפוצצות  אוכלוסין.  שיעור  פריון  האישה  גבוה.

4. תוחלת  חיים  נמוכה  יחסית  ותמותת  תינוקות  רבה.

5. אחוז  גבוה  של  אנאלפבתיות.

6. אחוז  גבוה  של  מועסקים  בחקלאות  (לעיתים  מעל  30%).  אחוז  נמוך  של  מועסקים  במגזר  השירותים  (פחות  מ  50%).

7. רמת  תזונה  לקויה  ודלה,  בעיית  רעב.

8. ייצוא  בעיקר  של  חומרי  גלם  ראשוניים  ללא  עיבוד  או  של  גידולים  חקלאיים.

9. מיעוט  של  דרכים  סלולות  -  מעיד  על  חוסר  פיתוח  כלכלי.

10. תופעת  "עיר  ראשה"  גדולה  ופער  גדול  במספר  התושבים  בין  העיר  הגדולה  (לרוב  עיר  הבירה)  ליתר  הערים  שקטנות  בהרבה  ממנה.  מדרג  עירוני  אל  מאוזן.  עם  זאת,  עדיין  רוב  האוכלוסייה  מתגוררת  בכפרים  ואחוז  האוכלוסייה  העירונית  במדינה  נמוך.  הגירה  פנימית רבה  מהכפרים  אל  העיר  הראשית.

11.  רמת  הפיתוח  של  התקשורת  במדינה  נמוכה.

יש  לציין  כי  בתוך  קבוצת  מדינות  העול"ש  יש  שונות  פנימית  -  כלומר  יש  מדינות  מאוד  לא  מפותחות  ולעומתן  מדינות  שהצליחו   להתקדם  ומצבן  הכלכלי  טוב  יותר  והן  מדינות  מתפתחות  -  במיוחד  מדינות  המזה"ת המייצאות  נפט  (כווית,  ערב  הסעודית),  ומדינות  טיוואן,  סינגפור,  קוריאה  הדרומית  שבמזרח  אסיה.

"אינדקס  הפיתוח  האנושי"  -  מדד שהוצע  ע"י  האו"ם  לפני  מספר  שנים  כדי  לקבוע את  רמת  הפיתוח  של  מדינה. מדד  זה  נע  בין  0  ל  1.  ליפן  וארה"ב  הערך  0.98,  למדינות  מרכז  אפריקה  הערך  רק  0.2.  מדד
זה  הוא  שיקלול  של  שלושה  מרכיבים:

1. תוחלת  חיים  -  מרכיב  דמוגרפי.

2. שיעור  אנאלפבתיות  -  מרכיב  חברתי-תרבותי.
3. יכולת  הקנייה  (תלוי  ברמת  החיים  וההכנסה)  -  מרכיב  כלכלי.

בין  מדינות  "הגלעין"  המפותחות  לבין  מדינות "השוליים"  מתקיימים  יחסי  ניצול  ותלות  -  תלות  שוליים  בגלעין,  ומדינות  הגלעין  המפותחות  מנצלות  את  מדינות  השוליים  בעול"ש. 

תלות  השוליים  בגלעין:

1. תלות  במקורות  והשקעות  הון  לצורך  פיתוח.  

2. תלות  בפיתוח  מפעלים  ותעשיות  ע"י  חברות  רב  לאומיות  לצורך  יצירת  מקומות  תעסוקה.

3. תלות  בסיוע  רפואי,  באספקת  מזון  ובמשלחות  חילוץ  והצלה  במקרה  של  אסונות  טבע.

4. תלות  בסיוע  כלכלי  שנותנות  מדינות  עשירות  באמצעות  ארגונים  בינלאומיים  כמו  "האיחוד  האירופי"  ו"הבנק  העולמי"  למדינות  עניות  -  הלוואות  או  מענקים  כספיים.

תלות  הגלעין  בשוליים:

1. תלות  בחומרי  גלם  מסוימים  כמו  נפט  (שנפוץ  במדינות  המזה"ת)  או  בגידולים  חקלאיים  מסוימים  (מטעים  טרופיים).

2. תלות  בכוח  עבודה  זול,  כולל  בהגירת  עובדים  מהעול"ש.

דוגמאות  ליחסי  הגומלין  בין  הגלעין  לשוליים:

1. ניאוקולוניאליזם  כלכלי  -  פעילות  של  חברות  רב  לאומיות  במדינות  העול"ש  -  קולוניאליזם  מחודש  שמתבטא  בניצול  של  העול"ש  ע"י  החברות  הרב  לאומיות -  ניצול  כוח  עבודה  זול,  מכרות  של  חומרי  גלם  ומטעים  חקלאיים.  לא  מדובר  על  כיבוש  צבאי  של  שטח  אלא  על  השתלטות  כלכלית  של  מדינות  מפותחות  על  מדינות  עול"ש  -  ראה  הרחבה  על  פעילות  החברות  הרב  לאומיות  בעול"ש  (מניעים,  השפעות  חיוביות  ושליליות  לעול"ש).

2. הגירת  עובדים  ממדינות  שוליים  מתפתחות  אל  מדינות  גלעין  מפותחות -  הגירה  ממדינות  עניות  שבהן  בעיות  של  ריבוי  טבעי  גבוה  ואבטלה  אל  מדינות  עשירות  שבהן  רמת  החיים  גבוהה  יותר  והריבוי  הטבעי  נמוך.  הגירה  של  פועלים  קיימת  בשלושה  מוקדים  בעולם  שבהם  קיים  חוסר  שוויון  וחוסר  איזון  כלכלי-דמוגרפי:

· הגירה  ממכסיקו  וממדינות  האיים  הקריביים  העניות  שבהן  ריבוי  טבעי  גבוה  אל  ארה"ב העשירה  והמפותחת.

· הגירה משני  עברי  אגן  הים  התיכון  מהמדינות  העניות  שבצפון  אפריקה  שסובלות  מריבוי  טבעי  גבוה  ומחוסר  יציבות  כלכלית-פוליטית  אל  מדינות  מערב  אירופה  העשירות.  המרחק  הגיאוגרפי  בין  המדינות  המפותחות  שבאירופה  לבין  המדינות  העניות  שבצפון  אפריקה  קטן.  בצפון  אפריקה  מספר  הילדים  הממוצע  לאישה  גבוה  ונע  בין  7 – 4  ילדים  לאישה,  לעומת  מיעוט  ילודה  במדינות  מערב  אירופה  שבהן  הנשים  קרייריסטיות.  בעוד  שבצפון  אפריקה  יש  בעיה  של  התפוצצות  אוכלוסין,  הרי  שבמדינות  מערב  אירופה  קיימת  בעיה  של  אוכלוסייה  פוחתת.
· הגירה  ממדינות  מזרח  אירופה  אל  מדינות  מערב  אירופה  -  לדוגמא  הגירה  של  מיליוני  פועלים  מטורקיה  ומיוגוסלביה  אל  גרמניה  ואל  צרפת.  ההגירה  אל  מדינות  מערב  אירופה  גברה  לאחר  פירוקה  של  ברה"מ  ובעקבות  מלחמת  האזרחים  ביוגוסלביה לשעבר.

3. סיוע  הומניטרי,  רפואי  וכלכלי  ממדינות  מפותחות  ועשירות  אל  מדינות  מתפתחות  עניות  -  המדינות  המובילות  בסיוע  הן  ארה"ב,  יפן  ומדינות  "האיחוד  האירופי".  הסיוע  כולל  מזון,  מענקים  כספיים  והלוואות,  ציוד  רפואי,  משלחות  חילוץ  והצלה  בעת  אסונות  טבע.  ארה"ב  מכונה  "אסם  התבואה  של  העולם" ויש  לה כמות  רבה  של  חיטה  ותירס,  וכל  שנה  ארגון  המזון  של  האו"ם  מעניק  משלוחי  מזון  למדינות  רעבות  באפריקה.  לעיתים  המדינות  המפותחות  מעניקות  את  הסיוע  למדינות  שבעבר  היו  תחת  שליטתן  הקולוניאלית,  לדוגמא  צרפת  מעניקה  סיוע  למדינות  אפריקה.  הסיוע  מתבצע  ע"י  ארגונים  ומוסדות  בינלאומיים  כמו  האו"ם,  הבנק  העולמי,  ארגון  הבריאות  והמזון  העולמי.  מדינות  העול"ש  תלויות  בסיוע  החוץ  שמגיע  ממדינות  הגלעין  המפותחות.

גישות  שונות  לגבי  הפער  בין  "הגלעין" לבין  "השוליים":

1. גישה  הטוענת  שהפער  יגדל  ויתרחב  -  לפי  גישה  זו,  רוב  ההכנסות  של  מדינות  "השוליים"  יבוזבזו  על  רכישת  מוצרים  ושירותים  שמיוצרים  במדינות  "הגלעין".  מדינות  "השוליים"  יתקשו  לפתח  תעשייה  מתקדמת.  אל  מדינות  "הגלעין"  יהגר  כוח  עבודה  צעיר,  ואילו  במדינות  "השוליים"  תתרכז  אוכלוסייה  זקנה  שלא  תורמת  לכלכלה.  כתוצאה  מכך,  יקטן  כוח  הקניה  של  האוכלוסייה  במדינות  "השוליים",  תרד  רמת  השירותים  וגם  רמת  החיים  במדינות  "השוליים"  תרד  עוד  יותר.  המחסור  בהון  במדינות  "השוליים"  יימשך  וימנע  את  התפתחות  "השוליים".  לעומת  זאת  במדינות  "הגלעין"  יוסיף  להצטבר  הון  רב.  התוצאה  תהיה  הרחבת  הפער.

2. גישה  שטוענת  שהפער  יקטן  ויצטמצם  עד  ליצירת  איזון  בין  "הגלעין"  ל"שוליים"  -  לפי  גישה  זו,  במדינות  "השוליים"  יש  שפע  של  כוח  עבודה זול  אבל  כמות  ההון  מעטה.  לעומת  זאת  במדינות  "הגלעין"  שפע  הון  אבל  מעט  כוח  עבודה  יקר. הגירת  עובדים  ממדינות  "השוליים"  אל  מדינות  "הגלעין"  תגרום  עם  הזמן  למחסור  בכוח  עבודה  במדינות  "השוליים"  ועקב  כך  יעלה  שכר  העבודה  של  הפועלים  ב"שוליים"  (כאשר  יש  מעט  עובדים  אז  שכר  העבודה  גבוה  ולהיפך).  ההכנסה  הגבוהה  יותר  של  הפועלים  במדינות  "השוליים"  תגרום  לעלייה  ברמת  החיים  ב"שוליים".  מדינות  "השוליים"  מקבלות  הכנסות  כספיות  והון  תמורת  חומרי  הגלם,  הסחורות  והשירותים  שהן מספקות  למדינות  "הגלעין". כמו  כן,  מדינות  "הגלעין"  מזרימות  הון  אל  מדינות  "השוליים"  לצורך  השקעה  הנחשבת  רווחית.  לפי  גישה  זו,  האיזון  בין  "הגלעין"  לבין  "השוליים"  יכול  להיווצר  אם  תהיה  זרימה  חופשית  של  הון  ועובדים  למקום  שבו  הם  חסרים. 

המדינות  המפותחות  מנצלות  את  הטכנולוגיה  החדשנית  כדי  להקדים  את  המדינות  המתפתחות  בייצור  מוצרים  חדשים.  המדינות  המתפתחות  מייבאות  בשלב  הראשון  את  המוצר  מהמדינות  המפותחות,  ולאחר  מכן  מתחילות  לייצר  אותו  בעצמן.  כאשר  המוצר  הופך  להיות  מיושן  אז  המדינות  המפותחות  מעדיפות  לייבאו  מהעול"ש  (ששם  הייצור  שלו  זול  יותר)  ועוברות  לייצר  מוצרים  מתקדמים  יותר.

מסחר  בינלאומי

המסחר  הוא  זרימת  שירותים  וסחורות  ממקום  שבו  הם  מיוצרים  או  מעובדים  אל  מקומות  שבהם  הם  נצרכים,  כלומר  ממקומות  ההיצע  אל  מקומות  הביקוש.  המסחר  מאפשר  את  ההתמחות  המקצועית.  כשאין  מסחר  אז  כל  אדם  צריך  לייצר  בעצמו  את  כל  המוצרים  שהוא  צורך  והתוצאה  היא  "משק  מחיה".

"תנאי  הסחר"  נעשים  טובים  יותר  כאשר  מחירי  היבוא  יורדים  ביחס  לאלה  של  היצוא.  "תנאי  הסחר"  של  מדינות  מתפתחות  גרועים.  מדינות  מפותחות  מנצלות  את  ההון,  הידע  והטכנולוגיה  כדי  לפתח  חליפים  סינתטיים  כדי  להפחית  את  תלותן  בחומרי  גלם  מיובאים  מהעול"ש  (לדוגמא  בתעשיית  הגומי  והטכסטיל).  כמו  כן,  המדינות  המפותחות  מייצאות  מוצרים  במחיר  גבוה,  בשל  עלויות  ייצור  גבוהות  יותר  (שכר  עבודה  גבוה).  כלומר  הטכנולוגיה  "מנצחת"  את  הגיאוגרפיה.

המדינות  שמובילות  את  המסחר  הבינלאומי  ביצוא  וביבוא  הן  ארה"ב,  גרמניה,  יפן,  צרפת  ובריטניה.  לארה"ב  יש  גירעון  במאזן  המסחרי  שאותו  היא  מכסה  בעזרת  הכנסות  רבות  ממגזר  השירותים.

כרבע  (27%)  מהיצוא  התעשייתי  בעולם  מקורו  ממדינות  מתפתחות  (עול"ש).  

בעול"ש  התפתחה  במיוחד  תעשיית  הטקסטיל  שנהנית  במדינות  העול"ש  ממספר  יתרונות  ותנאים  מתאימים:

· שפע  של  כוח  עבודה  זול.

· חומרי  גלם  מקומיים  (כותנה  שגדלה  ברוב  מדינות  העול"ש).
· שוק  מקומי  נרחב.
· תעשייה  פשוטה  שלא  דורשת  הון  וידע  רבים,  ומתאימה  לשלבי  תיעוש  ראשוניים  ובסיסיים.
ככל  שכלכלת  המדינה  מבוססת  יותר  על  תעשיית  הייטק  ופחות  על  תעשיית  הטקסטיל  המסורתית  כך  נחשבת  המדינה  ליותר  מפותחת.

קיים  תהליך  של  מעבר  של  מדינות  מתפתחות  לתעשיות  יותר  מתקדמות  ומתוחכמות  כמו  הייטק  ואלקטרוניקה  -  לדוגמא  מדינות  "הדרקון"  במזרח  ודרום  מזרח  אסיה  -  טיוואן,  הונג  קונג,  סינגפור  וקוריאה  הדרומית  -  שהפכו  ליצואניות  גדולות  של  מוצרי  אלקטרוניקה  ופיתחו  את  המסחר  הבינלאומי  שלהן  מתוך  הבנה  שזה  יתרום  לשיפור  מעמדן  הכלכלי.

מאפיינים  עיקריים  של  כלכלה  בתר  תעשייתית

1. שינויים  בחקלאות  (מגזר  ראשוני):

· ירידה  באחוז  המועסקים  בחקלאות  בשל  שימוש  בטכנולוגיה  מתקדמת.

· חדירת  חברות  ענק  שמשתלטות  ומנהלות  על  כל  שלבי  הייצור,  העיבוד  והשיווק  "מהזרע  עד  הסופרמרקט"  -  בארה"ב  פעילות  חברת  "טנאקו".
· ירידת  החשיבות  של  החקלאות  המשפחתית  -  איחוד  חוות   שגורם  לירידה  במספרן  אך  גידול  בשטחן  הממוצע.  ניהול  המשק  עובר  לידי  חברות  עסקיות  גדולות  ("אגרו-ביזנס")   ונעלם  הקשר  האישי  של  האיכר  אל  אדמתו.
· השקעות  הון  רבות  במחקר  ופיתוח  חקלאי  -  המצאת  זנים,  טפטפות,  חממות  ומערכת  השקיה  ממוחשבת.
2. ירידה  באחוז  המועסקים  בתעשיות  מסורתיות  ובמגזר  השניוני  -  בשל  שימוש  גובר  ברובוטיקה  ומכונות  במפעלים.  פחות  אנשי  "צווארון כחול"  ויותר  אנשי  "צווארון  לבן".

3. עליה  משמעותית  באחוז  המועסקים  בענפי  השירותים  במגזר  השלישוני  והרביעוני  - מדובר  על  "כלכלת  שירותים"  - יותר  "מקצועות  חופשיים",  יותר  מדענים,  חוקרים,  מהנדסים,  טכנאים,  שירותים  פיננסיים ועסקיים,  שירותי  חינוך  ובריאות,  שירותי  תיירות  ונופש,  בנקאות,  ביטוח  ותקשורת. הסיבה  לכך  היא  עליה  ברמת  החיים  ובאיכות  החיים  ולכן  גדל  הביקוש  לשירותים  שונים.  חברה  בתר  תעשייתית  היא  אוכלוסייה  צרכנית  וזה  מגדיל  את  הפעילות  המסחרית  ואת  אחוז  המועסקים  בשירותים.

4. כלכלה  עתירת  הון  ועתירת  ידע  -  הוצאות  רבות  על  מחקר  ופיתוח.  לכן  יש  עליה  במספר  המדענים,  המהנדסים,  החוקרים  והטכנאים.  שימוש  בטכנולוגיות  מתוחכמות  מצמצם  את  הצורך  בידיים  עובדות  בחקלאות  ובתעשייה  מסורתית.  יש  תקציבי  מחקר  גדולים.  המחקר  והפיתוח  ממוסדים.

***

שאלות  תירגול:

1. גלעין - שוליים
1. ציין  שלושה אזורי  גלעין  כלכלי  ותאר  חמישה  מאפיינים  שלהם.

2. תאר  והסבר  שלושה  תחומים  שונים  המבטאים  את  יחסי  הגומלין  בין  הגלעין  לשוליים.

2. גלעין – שוליים
1. תאר  והסבר  את  הגישה  שטוענת  שהפער  יגדל  ויתרחב.

2. תאר  והסבר  את  הגישה  שטוענת  שהפער  יקטן  ויצטמצם.
3. האיחוד  האירופי
1. תאר  את  התהליכים  שקדמו  להקמתו.

2. תאר  ארבעה  מטרות  מרכזיות  של  האיחוד  האירופי.
4. פעילות  חברות  רב  לאומיות  בעול"ש
1. הסבר  שלושה  מניעים  של  חברות  רב  לאומיות  לפעול  בעול"ש.

2. הסבר  שלוש  השפעות  חיוביות  ושלוש  השפעות  שליליות  שיש  לפעילות  הכלכלית  של  החברות  הרב  לאומיות  על  המדינות  המתפתחות.

5. גלובליזציה
1. הסבר  שתי  משמעויות  של  תופעת  הגלובליזציה.

2. הסבר  שני  גורמים  שאיפשרו  את  תהליך  הגלובליזציה  של  הכלכלה.
3. הצג  שלושה  טיעונים  מרכזיים  של  תנועות  המוחות  כנגד  הגלובליזציה.
6. יתרון  לגודל
1. תאר  ארבעה  יתרונות  כלכליים  של  "היתרון  לגודל".  

2. מהם  חסרונותיו  של  "היתרון  לגודל"?
3. הסבר  והדגם  כיצד  פועל  היתרון  לגודל  בתחום  החקלאות,  התעשייה  והתחבורה.

7. חברות  רב  לאומיות
1. הסבר  מהי  חברה  רב  לאומית.  הבא  ארבע  דוגמאות  לחברות  רב  לאומיות  משני  תחומים  שונים.

2. הסבר  שלושה  גורמים  להתרחבות  הפעילות  הכלכלית  של  חברות  רב  לאומיות  לאחר  מלחמת  העולם  השניה.
8. תאר  שלוש  תמורות  עיקריות  בכלכלה  העולמית  מאז  סוף  מלחמת העולם  השנייה.  התייחס  גם  לגורמים  השונים.

9. תאר  את  השינויים  שחלים  במגזרי  התעסוקה  השונים  בכלכלה  בתר  תעשייתית.  התייחס  גם  לשני  גורמים  עיקריים  לשינויים  הללו.

